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山西财经大学第十一届“振东杯”

[image: image1.png]MR AERT

SHANXT UNIVERSITY OF FINANCE AND ECONGMICS




 
 2014．4
一、大赛背景：

山西财经大学营销策划大赛，是山西财经大学工商管理学院为实践“1+2+4”人才培养模式，有效开展大学生科研训练与素质拓展，面向全校大学生开展的营销实践技能与创新创业能力竞赛活动。大赛要求参赛团队以企业真实的产品为任务进行市场调研、营销策划、销售和品牌宣传实施等竞赛环节，在实际的营销背景下提出策划方案，以创新思维形成有价值的成果。历届赞助企业在与学校合作的过程中，不仅践行了企业关怀、指导大学生的社会责任，更在参赛的选手中发现了众多优秀的营销人才，使企业获得了未来不可多得的营销人才储备，大赛已成为太原乃至山西校企合作的典范，意义影响非凡。
作为一家有着高度社会责任感的企业，振东集团以“锻造精品振东，重振晋商雄风”为已任，围绕“医药产品、保健食品、健康产品”三大版块战略目标，凝心打造百亿振东，倾力助推跨越发展，努力实现“国际名牌、中国品牌、山西名片”的奋斗目标，争创最具有竞争力的民族健康产业知名品牌！山西财经大学第十一届“振东杯”营销策划大赛将是我校教学实践活动的一次盛会，一次校企合作的盛典。本次大赛将以更加出色的参赛作品，更加宏大的规模，更多知名嘉宾及企业评委的参与来吸引众多眼球，成为广泛影响山西省高校大学生实践活动及校企合作典范的重要事件！

二、大赛简介

大赛参加人员为山西在校注册的本科生及研究生，以团队形式报名，团队人数为4-6人，原则上鼓励跨专业组队。

在比赛环节的设置上，分为初赛、复赛、决赛三个阶段，层层选拔，层层筛选。在初赛阶段，各参赛队将在两月左右的时间里，充分的收集资料，进行市场调查，提出营销方案，并最终完成营销策划书初稿。我们将邀请包括企业在内的评委老师对初赛作品进行筛选，并将结果及时通过学生会组织通知各队，入围的队伍将开始第二阶段——复赛阶段。这一阶段，选手们需要继续完善策划书，制作PPT文案，由我们组织包括企业代表的评委将根据选手对文案的介绍进行第二次筛选，并选出可以晋级决赛的队伍。决赛将以现场答辩的方式展开，各个参赛队将结合自己的PPT，现场向评委及观众阐释自己的营销方案，并回答评委的问题。包括企业代表在内的评委将根据每支参赛队的预赛成绩及现场表现给予评分。最终将角逐出大赛的一、二、三等奖及两个单项奖。在决赛当天将进行颁奖仪式并宣布第十一届营销策划大赛圆满结束。
三、大赛口号：营销自我 策划未来

四、大赛流程

大赛流程
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（一）参赛报名：

报名时间：2014年6月28日至2014年7月6日（待定）
报名对象：山西财经大学及相关院校在校注册学生（含研究生）            
报名方式：1、山西财经大学工商管理学院分团委办

公室领取报名表

2、可到大赛资料邮箱下载报名表，填写信息后发送到报名邮箱

大赛资料及报名表格下载：（待定）
（二）前期准备

    由专业导师对报名选手进行大赛参赛培训，并邀请振东集团营销主管及专业人员为参赛选手做有关振东企业文化、振东健康产品、品牌理念、价值及其他相关企业情况的介绍，使参赛选手更好地做出策划方案前期准备。    

前期准备时间：7月8日——7月11日（待定）
（三）市场调查

这一阶段，报名选手通过企业调研、资料查阅、市场实地考察等多种形式开展市场调查活动，为营销方案的提出做基础工作。

时间：7月14日——8月28日

（四）初赛

届时将邀请专业老师对各组作品进行评审，选出入围选手进入复赛。

初赛时间：10月8日——10月18日 

（五）复赛
各参赛选手进行PPT展示，评委老师将根据选手对文案的介绍，选出可以晋级决赛的队伍。

复赛时间： 10月中下旬（待定）
（六）决赛暨颁奖典礼
决赛方案待由振东集团营销部门与我们共同制定。
五、大赛目的：
为企业贡献大学生们充满创新意识及互联网思维的营销策划方案，为大学生提供营销实战及展示才华的舞台，为山西高校与振东集团构建校企合作的平台。
六、大赛意义（致合作企业）：
由山西财经大学工商管理学院主办的大学生营销策划大赛已成功举办十届，吸引了无数学子的积极参与，历届大赛直接间接参与人数逾千人，营销自我，策划未来的理念深入人心。上千名精英学子每天为企业的产品及未来发展苦思冥想，殚精竭力。在市场调研、实地考察、创意思考、策划书撰写的整个过程中，企业的品牌与产品在每位参赛选手的心中打下了深深的烙印。一个参赛团队的全体队员在设计策划方案时，通过思维碰撞而产生思想火花，产生许多单独思考不可能产生的新思想，这些创意萌芽为企业营销思维及营销模式的创新提供了宝贵的建议。同时，作为资深的营销学教授，多位评委老师的指导和点评也为企业营销活动提供了新的营销视点以及切实可行的方案。我们的营销策划大赛正是通过同学那无限的创意，天马行空的思维加上专业营销理论知识，赢得每一届大赛合作企业的好评与认可。我们相信广大同学的创造性新思维能够为振东集团产品及品牌营销注入新鲜活力，为企业的发展前行提供动力！

附表：
                X - Max团队
—— 联想Idea NBA纪念机型营销创意大赛全国亚军
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我院学生在学院组织的7次营销策划大赛基础上，参加了联想集团组织的营销策划创意大赛，获学校第一名、山西省第一名、北方大区决赛第一名、全国总决赛亚军的优异成绩。他们的营销策划书将成为联想IdeaNBA纪念机型的营销方案。
这一团队是由秦光锐、梁嘉豪、杨倩、何嘉蕙、麦雪敏五位同学组成的X-Max团队，他们是从全国高校七万多名参赛选手中组成的一百五十多万支团队中脱颖而出，荣获的全国亚军。X-Max团队的五位同学从四月中旬开始备战，一路过关斩将，先后获得山西财经大学第一名，山西赛区冠军、北方大区冠军，进军全国比赛，与众多国
内知名高校代表队同台竞技，最后获得亚军。
团队成员：
秦光锐  

梁嘉豪 

麦雪敏  

何嘉蕙
杨  倩
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第八届“太平人寿杯”营销策划大赛回顾
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第七届“古城杯”营销策划大赛回顾
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第六届“瑞银投资杯”营销策划大赛回顾
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挤满观众的会场





学院领导讲话





认真观看的评委





沸点团队作PPT演示





源点团队在答辩





冠军队“MIX工作室”的自我展示





富有特色的“创意120”团队





团队作品





精彩的结束舞蹈





点精团队正在答辩





新司南研究生团队正在答辩





评委们正在观看比赛





会场全景





塞北队正在答辩





call out队正在答辩





致远团队正在答辩





follow hawk队正在答辩





营 销 策 划 大 赛 方 案





室外喷绘悬挂





决赛团队公告展示





评委老师宣读评分细则





决赛团队展示





一等奖得主-卓越4+1





评委组长兰院长对大赛点评





宋院长讲话





现场表演





大赛报名





专业培训








初赛阶段





市场调查





复赛阶段





决赛阶段
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